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Выпуск 1 
 
 
Наименование выпуска 
ТаксовичкоФ-БО-П01

Состояние выпуска 
в обращении

Начало размещения 
03.06.2019

Дата погашения 
18.05.2022

Объем эмиссии 
150 млн руб.

Таксовичкоф
Транспортные услуги

2 кв. 2021 г.

→

Выпуск 2 
 
 
Наименование выпуска 
ТаксовичкоФ-БО-П02

Состояние выпуска 
В обращении

Начало размещения 
19.05.2021

Дата погашения 
03.05.2024

Объём эмиссии 
60 млн руб.

→
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994Оборот сервиса (млн руб.)

Показатели компаний, работающих  
под брендом «Таксовичкоф»
6 мес. 2021 г.

→ →

→ →

18,6Количество автомобилей (тыс. шт.)

123,3Выручка (млн руб.)

27,3EBIT (млн руб.)

4,91хДолг/EBIT (раз)

2,8Выполненные заказы (млн ед.)

Показатели ООО «Транс-Миссия»
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ООО «Транс-Миссия» является центральным  
юридическим лицом  сервиса «Таксовичкоф»  
и выполняет функцию агрегатора

ООО «Транс-Миссия» выполняет функции агрегатора перевозок, является  
владельцем телефонного номера и объектов интеллектуальной собственности  
«Таксовичкоф» (программного обеспечения), а также доменного  
имени taxovichkof.ru.
         
        

КОМПАНИЯ

Отвечает за привлечение и обработку заказов  
маркетинг и реклама, аутсорсинг услуг

Владеет нематериальными активами сервиса 
товарные знаки и информационная система

Оказывает помощь автопаркам-партнерам  
в приобретении автомобилей в лизинг

Привлекает на себя долговое  
финансирование

ООО «СМАРТКАР» 
Лицензионный договор, владелец про-

граммного обеспечения

100% 
в капитале

ООО «Региональное Развитие» 
Контроль СП в регионах

5% в капитале + опцион на 95%

Агрегатор  
ООО «ТРАНС-МИССИЯ» 

Эмитент

Таксопарки-партнеры  
в Санкт-Петербурге

Таксопарки 
 в Москве

Совместные предприятия (СП) 
с местными автопарками  

в городах России и Казахстана
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В основе работы сервиса «Таксовичкоф»  
лежит платформа автоматического  
распределения заказов

IT-платформа распределяет заказы в автоматическом режиме с минимальным участием  
диспетчеров. Также система позволяет в реальном времени отслеживать движение  
автомобилей в городах присутствия.

КОМПАНИЯ

Заказ через  
колл-центр или 

онлайн 

Партнерская 
компания

Передача  
заказа

Клиент

Комиссия  
от стоимости 
заказа

Подача 
машины

Система случайно  
выбирает 10-15%  
заказов для оценки 
качества 

87% 
В2С

13% 
В2В

58% 
Колл-центр

42% 
Онлайн заказы
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Таксопарки отвечают за эксплуатацию  
автомобилей, большая часть которых  
представлена брендами SKODA, VOLKSWAGEN  
и KIA

До 2018 года сервис «Таксовичкоф» работал по классической схеме такси с распределением заказов 
через диспетчеров, поэтому была необходимость в большом количестве собственных автомобилей, 
которые приобретались в лизинг. Основная инвестиционная фаза сервиса протекала в 2015-2016 г.г. 
Привлеченный с помощью облигаций капитал в большей части был направлен на финансирование 
партнерских автопарков по досрочному выкупу автомобилей из лизинга с их передачей в аренду 
водителям, что позволило удержать лояльную базу водителей и поддержать объем выполняемых 
заказов. Эмитент работает как классический агрегатор.

Количество автомобилей,  
зарегистрированных в базе 
на 30.06.2021 

18 580Общее количество (шт.)

КОМПАНИЯ

11 000 
шт. 
Санкт-Петербург  
и область

580 
Нур-Султан

7 000 
Другие регионы  
РФ
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На рынке Санкт-Петербурга сервис  
«Таксовичкоф» является вторым  
по узнаваемости после «Яндекс. Такси»

По данным исследования Центра политической конъюнктуры, уровень спонтанной узнаваемости 
сервиса «Таксовичкоф» составляет 42%, т.е. чуть менее половины респондентов по просьбе 
перечислить сервисы такси называют «Таксовичкоф» без подсказок. Свыше 60% респондентов  
готовы рекомендовать данный сервис. При этом «Таксовичкоф» напрямую не конкурирует  
с такси в сегментах эконом и суперэконом, где представлены «Яндекс. Такси» и «Везёт».  
Это возможно за счет своей лояльной аудитории, которая готова пользоваться более дорогой  
услугой с более высоким качеством сервиса.

Источник: оценка «Юнисервис капитал»,  
Центр политической конъюнктуры

Сегменты такси и ключевые  
агрегаторы в Москве и Санкт-Петербурге

200

300

400

500

600

700

800

900

Сегмент бизнес и VIP

Стандарт

Эконом и суперэконом сегменты

от 700 руб. 
Wheely

Средний 
чек

от 450-700 руб. 
Таксовичкоф 

Gett

от 200-450 руб. 
Яндекс. Такси  

Везёт 
Ситимобил

Санкт-Петербург

Яндекс. Такси

Таксовичкоф

Uber

Gett

Известность служб  
такси 

63%
62%

42%
64%

22%
47%

11%
34%

Готовность респондентов к рекомендации
Спонтанное знание 

ОТРАСЛЬ
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Автопарк «Таксовичкоф» 
в Санкт-Петербурге

В своем базовом городе — Санкт-Петербурге — компания поддерживала количество заказов  
на относительно стабильном уровне. С марта 2020 года после объявленного режима самоизоляции  
вместе со снижением деловой активности в стране пассажиропоток в общественном транспорте начал 
сокращаться, также как и спрос на услуги такси. Снижение спроса на услуги такси эмитент частично 
компенсировал услугами доставки товаров.
Снятие ограничений, начиная со второй половины 2020 года, вернуло количество заказов  
на уровень 150-160 тыс., в котором оно и остаётся по состоянию на середину 2021 года.

ОТРАСЛЬ

11 000Автопарк (автомобилей)

11 000База водителей (человек)

Динамика заказов
тыс. ед.

200

250

300

350

150

100

50

окт. 
2020

ноя. 
2020

июн. 
2021

дек. 
2020

143,7

196,1

166,3
143,7

янв.. 
2021

150,7

фев. 
2021

151,7

мар. 
2021

161,6

апр. 
2021

166,5

май. 
2021

156,5
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Автопарк в других 
регионах России

В 2021 году основным драйвером роста выступает активное региональное развитие.  
Прирост клиентской базы наблюдается ежемесячно, начиная с января 2021 года.

ОТРАСЛЬ

  7 000   Автопарк (автомобилей)

 7 000   База водителей (человек)

Динамика заказов
тыс. ед.

150

200

250

300

100

50

0

окт. 
2020

ноя. 
2020

июн. 
2021

дек. 
2020

288,9

198,9
186,4

236,1

янв. 
2021

213,5

фев. 
2021

222,2

мар. 
2021

262,7

апр. 
2021

266,0

май 
2021

283,6
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Автопарк «Таксовичкоф» 
в Казахстане

В Казахстане сервис представлен в двух городах: Нур-Султан и Жезказган.  
В 2021 году количество заказов стабилизировалось на уровне около 55 тыс.  
в месяц.

ОТРАСЛЬ

580Автопарк (автомобилей)

580База водителей (человек)

Динамика заказов
тыс. ед.
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120

40
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0

окт. 
2020

ноя. 
2020

июл. 
2021

дек. 
2020

53,9

63,1 61,9
67,5

янв. 
2021

54,8

фев. 
2021

56,0

мар. 
2021

59,7

май 
2021

51,3

июн. 
2021

51,7
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За 6 месяцев 2021 года оборот сервиса*  
составил 994 млн рублей.

Ситуация с коронакризисом существенно отразилась на показателях оборота, который снизился 
к прошлому году на 40,9%. Тем не менее, компания, став классическим агрегатором, сокращает 
операционные расходы и наращивает присутствие в регионах и на международном уровне.

* Выручка с учетом водителей-партнеров 
 Источник:  данные сервиса «Таксовичкоф»

Структура оборота сервиса 
за 6 мес. 2021 г.

2021 г.2020 г.2019 г.Динамика оборота
млн руб.

200

230

260

290

янв фев. мар. апр. май июн. июл. авг. сен. окт. ноя. дек.

ФИНАНСЫ

170

140

110

16% 
Корпоративные  
заказы

74% 
Заказы физ. лиц

291

161

124

80
994Структура оборота сервиса (млн руб.)

6% 
Возмещения  
от партнеров

4% 
Прочая  
выручка
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Выручка эмитента соответствует базовой ставке 
агрегатора в размере 12,4% с оборота.

В первом полугодии 2021 года компании удалось оптимизировать управленческие расходы,  
благодаря чему чистая прибыль ООО «Транс-Миссия» составила 9,4 млн руб.,  
что в 2 раза выше результатов за 6 месяцев прошлого года.

*  Указаны балансовые данные, где отражается только агентский доход компании,  
     показатели рентабельности также рассчитаны на основе бухгалтерских данных эмитента

Показатели рентабельности эмитента 
%

5

0

10

Валовая 
рентабельность

22,6%

10

0

20

10

5

15

Рентабельность  
по EBIT

22,2%

Рентабельность 
по чистой прибыли

7,6%

27 799

Показатели  
прибыли эмитента

27 324

9 421

30.09. 
2019

30.06. 
2021

тыс. руб. 
Валовая прибыль

тыс. руб. 
EBIT

тыс. руб. 
Чистая прибыль

Выручка эмитента 
млн руб.

0

50

100

150

200

123,3

30.06. 
2021

250

ФИНАНСЫ

176,5

31.12. 
2019

31.12. 
2019

31.03. 
2020

72,5

31.03. 
2020

30.06. 
2020

167,9

30.06. 
2020

284,9

30.09. 
2020

30.09. 
2020

31.12. 
2020

31.03. 
2021

386,0

31.12. 
2020

58,7

31.03. 
202
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Согласно разработанной оценке USC,  
финансовое состояние — низкое. Оценка  
базируется на показателях бухгалтерской  
отчетности «Транс-Миссия» 

На уровень оценки оказал влияние рост финансового долга и как следствие —  
увеличение показателей эффективности долговой нагрузки.

0,60

Совокупная оценка  
бизнеса «Транс-Миссия»  
в 2 кв. 2021 г. 

Количественные 
показатели

Оценка финансовых показателей  
«Транс-Миссия»

1,0

1,4

1,6

2,0

2,2

2,4

2,8

31.12. 
2018

30.06. 
2020

1,2

1,8

3,0

Неудовлетворительный

Высокий уровень

Надежный

Удовлетворительный

Низкий

2,6

1,08
Качественные 
показатели

ФИНАНСЫ

31.12. 
2019

31.03. 
2020

30.06. 
2021

1,68

30.09. 
2020

31.12. 
2020

31.03. 
2021
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Регионы начинают занимать все большую  
долю в структуре заказов сервиса «Таксовичкоф»

ФИНАНСЫ

Благодаря активному развитию в регионах России и странах СНГ, 
удается увеличивать количество выполненных сервисом заказов.

Структра заказов по регионам

0

20

40

60

80

100

Нур-Султан
11,08%

Санкт-Петербург 
и область

29,52%

Москва
0,04%

янв. 
2020

фев. 
2020

мар. 
2020

апр. 
2020

сен. 
2020

Регионы
59,36%

май 
2020

июн. 
2020

июл. 
2020

авг. 
2020

окт. 
2020

ноя. 
2020

дек. 
2020

янв. 
2020

фев. 
2020

мар. 
2020

апр. 
2020

май 
2020

июн. 
2020
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География пристуствия 
сервиса на рынке

Сервис «Таксовичкоф» ведёт активную экспансию на региональный рынок пассажирских перевозок, 
стран ближнего и дальнего зарубежья.
На сегодняшний день географический охват сервиса – 47 городов в России, 2 – в Казахстане, 1 –  
в Беларуси и 2 – в Таджикистане. Таджикистан и Беларусь подключёны к серсису в 2021 году.
В ближаёшее время эмитент запускает сервис в Киргизии, в перспективе Узбекистан, Эстония,  
Латвия и Германия.

Санкт-Петербург
Омск
Ульяновск
Пенза

Россия

Крупные города присутствия 
сервиса «Таксовичкоф»

Рязань
Тверь
Петрозаводск

Нур-Султан
Жезказган
Худжанд
Брест

СНГ Мир

Благовещенск
Всеволожск
Зеленогорск
Россошь
Михайловка
Ахтубинск
Фролово
Сокол

Города, в которых сервис  
на стадии запуска

Котово
Котельниково
Харабали
Новоаннинский
Жирновск
Палласовка

Бишкек

Тула
Тюмень
Тольятти
Сыктывкар
Колпино
Кызыл
Рубцовск
Сарапул
Кириши

Потенциальные города  
присутствия сервиса  
«Таксовичков»

Соликамск
Заречный
Белореченск
Сланцы
Отрадное
Сертолово
Каменка
Бессоновка

Ташкент
Андижан
Фергана
Солигорск
Лида

Берлин
Кёльн
Таллин
Рига
Стамбул
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Ограничения и риски

maxСтепень воздействия

В
ер

о
ят

н
о

ст
ь

max

min

Серьезный Умеренный Незначительный

Конкуренция на рынке агрегаторов такси
Для снижения влияния данного риска компания 
будет выходить на рынки других городов  
России

1

Ухудшение экономической ситуации 
Данный риск приводит к тому, что население  
пользуется в основном сегментом эконом-такси.2
Изменения в государственном регулировании 
агрегаторов
Государство постепенно ужесточает контроль  
за агрегаторами, что может привести к росту затрат  
и снижению прибыльности бизнеса.

3

Снижение активности населения в связи  
с возможными ограничениями, связанными  
с коронавирусом
Такси вводит дополнительные услуги по доставке 
заказов и оказанию услуг курьерских служб.

4

1
2

3
4

2021 2022 2023

Привлечение инвестиций от крупных инвестиционных фондов  
с целью финансирования экспансии в регионы и другие страны,  
а также укрепление позиций на рынке Санкт-Петербурга

Усиление проникновения IT во все сферы  
работы компании

Стратегия развития

Компания сохраняет потенциал роста выручки в будущих отчетных периодах: отраженное  
в отчетности снижение выручки на 44 655 тыс. рублей обусловлено принятым решением  
о временном снижении комиссии агрегатора. Так, партнеры сервиса получили скидку  
за пользование программным обеспечением. Тем самым компания стимулирует их быстрое 
восстановление после пандемии.

2024 2025

Выход в новые города России и страны.  
Запуск в крупных городах СНГ и Тайланде.

Увеличение количества партнерских автопарков  
в городах присутствия

Риски
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Бухгалтерская отчетность по РСБУ

ПРИЛОЖЕНИЕ

Показатели бухгалтерской отчетности 
эмитента — ООО «Транс-Миссия»
тыс. руб. 

27 799Валовая прибыль 
27 324

9 421
0,64

22,2%
7,6%

EBIT 
Чистая прибыль 
Долг / Выручка

Рентабельность по EBIT
Рентабельность по чистой прибыли

7,40
4,91

22,6%

Долг / Капитал
Долг / EBIT
Валовая рентабельность

147 796
220 003
220 003

Кредиторская задолженность
Финансовый долг
   долгосрочный

886
12 546

353 510

Запасы
Финансовые вложения
Дебиторская задолженность

397 513
29 128
29 715

Валюта баланса
Основные средства
Собственный капитал

30.06.2021

123 250Выручка
0   краткосрочный

27 503
21 700

7 115
0,85

12,3%
4,0%

14,66
6,91 

15,6%

24 876
150 010
150 010

7 504
16 597

159 394

185 116
1 259

10 232

31.12.2019

176 548
0 

4 171
4 106
3 473
0,00

6,5%
5,5%

0,00
0,00
6,6%

3 677
6
6

0
0

6 324

6 796
0

3 113

31.12.2018

63 620
0

473
-361
-370 
0,01

-74,1%
-76,0%

-0,01
-0,01

97,1%

479
3
3

2
0

109

122
0

-360

31.12.2017

487
0

38 888
34 267
10 063

0,35

8,9%
2,6%

6,65
3,94

10,1%

48 707
134 866
117 510

177
689

201 090

203 865
976

20 293

31.12.2020

386 003
17 356

25 161
21 699
14 170

0,27

36,9%
24,1%

2,93
2,12

42,8%

175 653
101 124
98 760

388
1 505

282 362

311 240
24 862
34 463

31.03.2021

58 733
2 364



АНАЛИТИЧЕСКОЕ ПОКРЫТИЕ ТРАНС-МИССИЯ 17

Динамика торгов облигациями 
ООО «Транс-Миссия»

ПРИЛОЖЕНИЕ

Средневзвешенная цена за месяц 
%

98

100

102

104

106

103,14

Деятельность эмитента относится к сфере наиболее пострадавшей от пандемии COVID-19,  
в следствие этого, уровень котировок первого выпска в первой половине 2020 года находился  
в значениях близкох к номинальным. Однако, по мере ослабления органичений на передвижение  
и посещение мест общего пользования котировки вернулись на допандемийный уровень  
и в 2021 году бумаги торгуются в диапазоне 103-104%. Котировки по второму выпуску  
по состоянию на конец июня также стабилизировались на уровне 103,4%.

97 0

20

40

60

80

3 | 8

Объем торгов 
млн руб.

июн. 
21

июн. 
20

июн. 
21

июн. 
20

июн. 
20

авг. 
20

июл. 
20

авг. 
20

сен. 
20

окт. 
20

ноя. 
20

сен. 
20

окт. 
20

ноя. 
20

дек. 
20

янв. 
21

фев. 
21

мар. 
21

апр. 
21

май 
21

2 выпуск1 выпуск 2 выпуск1 выпуск

103,44

дек. 
20

янв. 
21

фев. 
21

мар. 
21

апр. 
21

май 
21
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Ковенанты по выпуску облигаций 
ТаксовичкоФ-БО-П01 от 03.06.2019 г.

Нарушение Эмитентом своих обязательств перед иными третьими 
лицам (кросс-дефолт):

• просрочка платежа по выданным Эмитентом векселям более чем на 3 (Три) рабочих 
дня с даты, установленной в документах, закрепляющих права по таким векселям, 
или отказ от исполнения указанного обязательства; 

• просрочка выплаты очередного процента (купона) по иным ценным бумагам 
Эмитента более чем на 3 (Три) рабочих дня с даты, установленной в документах,  
закрепляющих права по таким ценным бумагам, или отказ от исполнения  
указанного обязательства; 

• просрочка выплаты номинальной стоимости (части номинальной стоимости) иных 
ценных бумаг Эмитента более чем на 3 (Три) рабочих дня с даты, установленной  
в документах, закрепляющих права по таким ценным бумагам, или отказ  
от исполнения указанного обязательства; 

• просрочка исполнения обязательств по приобретению иных ценных бумаг 
Эмитента у владельцев этих ценных бумаг, в случаях, предусмотренных законода-
тельством Российской Федерации, более чем на 3 (Три) рабочих дня с даты,  
установленной в документах, закрепляющих права по таким ценным бумагам,  
или отказ от исполнения указанного обязательства. 

Эмитент обязан раскрывать бухгалтерскую 
отчётность в следующие сроки: 

• Годовая бухгалтерская отчетность с аудиторским заключением — не позднее  
10 (Десяти) календарных дней с даты составления аудиторского заключения,  
но не позднее 3 (Трех) дней с даты истечения 3 (Трех) месяцев после даты  
окончания соответствующего отчётного года.

• Промежуточная бухгалтерская отчетность без аудиторского заключения —  
не позднее 10 (Десяти) календарных дней с даты её составления, но не позднее  
60 (Шестидесяти) календарных дней после даты окончания соответствующего  
отчётного периода.

Эмитент не должен допускать снижения  
следующих показателей:

• Валовая рентабельность до уровня менее 10%  — показатель «Валовая  
рентабельность» рассчитывается с 2020 года после опубликования годовой  
бухгалтерской финансовой) отчетности за 2019 год. 
Валовая рентабельность = (Валовая прибыль (строка 2100 отчета о финансовых 
результатах, далее ОФР)/Выручка (строка 2110 ОФР))*100%

• Отношение Прибыли (убытка) от продаж к Процентам к уплате до уровня ниже 
150%– Показатель «Отношение Прибыли (убытка) от продаж к Процентам к уплате» 
рассчитывается с 2020 года после опубликования годовой бухгалтерской  
(финансовой) отчетности за 2019 год. 
Отношение Прибыли (убытка) от продаж к Процентам к уплате = (Прибыль (убыток) 
от продаж (строка 2200 ОФР)/Проценты к уплате (строка 2330 ОФР))*100%

Более подробная информация о порядке расчета ковенантов представлена в условиях выпуска,  
размещенных  на странице раскрытия информации эмитента

http://e-disclosure.ru/portal/files.aspx?id=37754&type=7
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ООО «Юнисервис Капитал» 
630099, г. Новосибирск, ул. Романова, 28, 5 этаж

Представленная информация в виде аналитического отчета под названием «Аналитическое покрытие» по готовлена аналитиками «Юнисервис 
Капитал» (общество с ограниченной ответственностью, именуемое в дальнейшем Компания) на основе открытых источников, заслуживающих 
доверия, по нашему мнению, а также информации, которую предоставляют компании, упомянутые в отчете. Мы рекомендуем использовать 
информацию, размещенную в отчете, исключительно в ознакомительных целях, так как не можем гарантировать точность и полноту представ-
ленных данных ввиду отсутствия с нашей стороны аудита или иной проверки предоставляемой информации. Данная информация должна рас-
сматриваться исключительно как личное мнение аналитиков относительно организаций, рынков, описываемых событий и их взаимосвязей, 
но стоит учитывать, что мнение Компании может отличаться от мнения аналитиков. Мы настоятельно рекомендуем не принимать инвестици-
онных или любых иных решений, руководствуясь лишь данным отчетом. Пользователи должны принимать решения самостоятельно или с по-
мощью привлеченных независимых консультантов, если сочтут нужным, на основе собственного анализа, где данный отчет может выступать 
лишь одним из факторов, влияющих на принятие решения. Ни Компания, ни аналитики не несут ответственности за действия, совершенные 
на основе информации, изложенной в настоящем отчете. Информация, изложенная в отчете, актуальна на дату подготовки и опубликования 
материалов, при этом единственным источником опубликования текущей информации выступает сайт Компании — uscapital.ru. Информация, 
содержащаяся в отчетах, может изменяться в дальнейшем по усмотрению Компании без уведомлений, если иное не было зафиксировано от-
дельно в письменном соглашении.

© 2009 – 2021. «Юнисервис Капитал». 
 Все права защищены.

Отдел по связям с общественностью

Артём Иванов

as@uscapital.ru 
+7 (383) 349-57-76, доб. 209 

Отдел по работе с клиентами

info@uscapital.ru 
+7 (383) 349-57-76 
uscapital.ru
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